Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir dich ab sofort als

Sales & Commercial Controller (m/w/d)

Die Position kann an einem der drei Fire Safety Business Unit Standorte Erlangen, Zilpich oder Ballendorf besetzt werden.

DEINE AUFGABEN

e Agieren als Business Partner fiir Vertrieb und Produktmanagement durch regelmaRige Performance-Reviews, Projekte
und Analysen zur Identifikation von Verbesserungsmafnahmen, zur Unterstitzung von Wachstumsinitiativen und zur
Steigerung der Profitabilitat

e Analyse der kommerziellen Performance anhand von Produkt-, Kanal- und Kundenprofitabilitdtsansatzen zur Forde-
rung der Margensteigerung und des strategischen Fokus

e Konsolidierung und Analyse von Umsatz, Marge und wesentlichen Leistungskennzahlen tiber alle europadischen Ge-
schaftseinheiten hinweg unter Sicherstellung von Genauigkeit, Transparenz und Konsistenz

o Aufbau standardisierter, wiederkehrender Reporting-Strukturen mit Aufschlisselungen nach Land, Produktlinie, Kun-
densegment und weiteren relevanten Dimensionen

e  Entwicklung und Pflege automatisierter und harmonisierter Reporting-Tools zur Reduzierung manueller Konsolidie-
rungsaufwande sowie zur Verbesserung der Datenintegritat

e Uberwachung und Analyse der individuellen Zielerreichung von Vertriebsboni sowie Sicherstellung zeitnaher und kor-
rekter Bonusabgrenzungen im Jahresverlauf, mit transparenter Darstellung fiir Vertriebsmitarbeitende und Manage-
ment

e  Beitrag zu kontinuierlichen Verbesserungsinitiativen im Einklang mit den IDEX-Betriebsprinzipien und dem Perfor-
mance-Management-Framework

DEIN PROFIL

e Sehr gutes Verstdandnis von Commercial Finance, Sales Controlling, Preismechanismen und Margenanalysen in interna-
tionalen, mehrstufigen Unternehmensstrukturen

e Hohe Kompetenz im Umgang mit Excel sowie gdngigen Bl und Reporting-Tools; Erfahrung mit ERP- und CRM-Syste-
men (z. B. Dynamics, JDE oder vergleichbar) von Vorteil

e  Fahigkeit zur effektiven Zusammenarbeit liber Lander-, Kultur- und Funktionsgrenzen hinweg in einer Matrixorganisa-
tion

e  Starke Kommunikations- und Prasentationsfahigkeiten sowie die Fahigkeit, Annahmen konstruktiv zu hinterfragen und
Stakeholder auf verschiedenen Ebenen zu liberzeugen

e  Strukturierte, prozessorientierte Arbeitsweise mit Fokus auf Standardisierung und Automatisierung

e Hoher Grad an Eigenverantwortung, Genauigkeit und betriebswirtschaftlichem Verstandnis

WIR BIETEN DIR:

e Langfristige berufliche Perspektiven innerhalb einer offenen, kollegialen Unternehmenskultur mit flachen Hierarchien und
kurzen Entscheidungswegen

e Entscheidungsspielraum und selbstdandiges Arbeiten innerhalb deiner Position sowie sehr gute Weiterbildungsmoglichkei-
ten innerhalb unserer Muttergesellschaft IDEX Corporation

e Attraktives Gehaltspaket nach den Tarifvertragen der baden-wiirttembergischen Metall- und Elektroindustrie

e Gute Work-Life-Balance durch flexible Arbeitszeiten sowie die Mdoglichkeit vom Home Office zu arbeiten

Konnten wir dein Interesse wecken?

Dann freuen wir uns darauf dich kennenzulernen. Bitte sende deine aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen
online oder per Mail unter Angabe des friihestmdoglichen Eintrittstermins und deiner Gehaltsvorstellung an:

AWG Fittings GmbH
Awg-jobs@idexcorp.com
z. Hd. Marina Mohring

BergstraRe 25 - 89177 Ballendorf



https://linktr.ee/awgfittings
https://awg-fittings.com/de/bei-awg-bewerben

